


FATRICK TRIBAULT,
ASSOCIE & CONSULTANT SENIOR EUREACH!
POSSEDANT PLUS DE 20 ANS D’EXPERIENCE EN GESTION OPERATIONNELLE.

J'AGIS REGULIEREMENT COMME CONSEILLER LORS DE REINGENIERIE
DEPARTEMENTALE ET COMME APPUI STRATEGIQUE A LA DIRECTION DES
ENTREPRISES

Industries : Champs d’expertises :
Télécom

o Transport aérien

Gestion eo

o Développement informatique o Ventes — Marketing & Service Clients

o Techno Web o Plan d’expansion - exportation
o Pharmaceutique o Web
o Communication o Planification stratégique

o Alimentaire

/. J



Gouvernance (direction géenérale)

—

nmercialisation (Ventes et Marketing)




La Direction Générale doit s'occuper des éleéments suivants:

Définir une vision, une mission...
ification générale...




Un plan de commercialisation incluft

OIETS

o Un marketing traditionne
mais....L.e Welb, médias
sociaux le E-Com

o Un systeme de Ventes
avec...objectifs claires,

o de la présence/contacts

et votre méthode

o Unservice Client avec des ,
moyens, de la structure et
qui font la différence / /



e de premier plan....




Oublier que la production est stratégique et
opérationnelle est souvent la cause d'une




Les Ressources Humaines sont bien plus:

- Bdtisseur de culture-environnement dans




Tout ce
Merci de votre attention
WWwWW.eureach.com
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